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WIE DIE WELT AUF DIE HANDELSKRIEGSERKLARUNG REAGIERT

Obwohl die handelspolitischen Maximen der neuen US-Regierung schon seit langem offen kommuniziert werden, reagierten viele
Lander Uberrascht und verwirrt auf die Zollankiindigungen des 2. April. Die betroffenen Lander miissen nun entscheiden, ob und wie
sie auf die Zolle reagieren werden. Wahrend kleinere und drmere Lander wenige Optionen haben, kdnnen insbesondere China und
die Europdische Union Gegenzélle erheben, gleichzeitig aber auch Verhandlungen anstreben und Manahmen zum Abbau der bila-
teralen Handelsdefizite anbieten. Die am 9. April beschlossene tempordre Aussetzung der eine Woche zuvor beschlossenen Zélle mit
Ausnahme Chinas zeigt, dass das sino-amerikanische Handelsdefizit der Hauptschauplatz des gerade erdffneten Handelskriegs ist.

Die USA, einst Architektin der internationalen Ordnung
nach dem Zweiten Weltkrieg, fiihlt sich zunehmend von
eben dieser betrogen. Donald Trump sprach am 2. April
davon, dass die USA von anderen Nationen ,,gepliindert,
ausgeraubt, vergewaltigt und verwiistet* worden seien.
Hinter dieser groben Rhetorik steht eine Weltsicht, die
unter anderem im ,Project 2025“ der konservativen
Heritage Foundation sowie in Reden und Essays des
heutigen Finanzminister Scott Bessent ( ) und des
Wirtschaftsberater Stephen Miran ( ) sehr konkret
beschrieben wurden.

Trump betrachtet den internationalen Handel aus der
Perspektive eines Immobilieninvestors. Aus seiner Sicht
ist er ein Kampf, den die USA aus der Position der Starke
heraus fiihren miissen und leicht gewinnen kénnen. Die
am 2. April 2025 angekiindigten Zélle und die Eskalation
der Handelskonflikte mit nahezu allen wichtigen Partnern
zeigen, dass Trump zu drastischen Mitteln greift. Unter
Berufung auf den nationalen Notstand erhebt er
sogenannte reziproke und sektorale Zo6lle, die nicht nur
Rivalen, sondern auch Verbiindete treffen. Damit verfolgt
er die Vision eines ,neuen Amerika“: Industrieproduktion
soll ins Land zuriickkehren, Exporte durch giinstigere
Handels- und Wahrungsbedingungen gestarkt und das
Handelsbilanzdefizit reduziert werden. Aus Sicht der
Verbiindeten stellt Trumps Kurs das Vertrauen in
multilaterale Abkommen, den US-Dollar als Leitwdahrung
und die Verldsslichkeit der USA als Partner infrage. Auch
die Bereitschaft zur gemeinsamen Regelbindung in
internationalen Organisation wie der
Welthandelsorganisation WTO ist nicht mehr erkennbar.

Obwohl Trumps Agenda in der AuBenhandelspolitik
absehbar war, reagierten viele Lander iiberrascht und
verwirrt auf die Zollankiindigungen des 2. April. Der
Handelsausschusses im
Europaparlament, Bernd Lange, sagte laut einem Artikel
des Nachrichtenmagazins Spiegel, ihm sei ,nicht ganz

Vorsitzende des

klar, was die USA mit ihrer Zollpolitik bezwecken“. Die
Aussagen Trumps sind allerdings eindeutig. Er beharrt auf
einen Abbau der bilateralen Handelsdefizite. Dazu
missen die Exporte des Auslands in die USA zuriickgehen
und die US-Exporte zunehmen.

Konsumausgaben der Endverbraucher
(in Bio. US-Dollar)
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Fiir exportorientierte Industriestaaten sind die US-Zolle
ein grofles Problem, denn die USA sind der grofite
Konsummarkt der Welt. Laut Weltbank lagen die
Konsumausgaben der USA 2023 bei 22,5 Bio. US-Dollar -
mehr als die der fiinf nachstgroften Staaten zusammen.
Hinzu kommt ein Handelsbilanzdefizit von etwa einer Bio.
US-Dollar sowie der anhaltende Status des US-Dollar als
Weltwdhrung. Beides verschafft den USA enorme
Verhandlungsmacht.

Die von den US-Z6llen betroffenen Staaten reagieren mit
einer Mischung aus Konfrontation und
Beschwichtigung. Die EU, grofter Handelspartner der
USA, wurde am 2. April mit einem 20-Prozent-Zoll belegt.
Kommissionsprdsidentin Ursula von der Leyen schlug vor,
alle  wechselseitigen Zolle auf  Industriegiiter
abzuschaffen, klammerte den sensiblen Agrarbereich
jedoch aus. Trump lehnte ab und forderte Energieimporte
der EU im Wert von 350 Mrd. US-Dollar, was sogar mehr als
das gegenwadrtige bilaterale Handelsdefizit ware. Die EU
reagierte auf die schon vor einiger Zeit beschlossenen
Zo6lle auf Autos, Stahl und Aluminium mit Gegenzodllen im
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Wert von 23 Mrd. Dollar, die inzwischen aber fiir go Tage
ausgesetzt sind.

China setzt dagegen auf volle Konfrontation. US-Waren
unterliegen dort inzwischen einem Zollsatz von
84 Prozent, chinesische Exporte in die USA werden mit
insgesamt 145 Prozent belastet. Peking kiindigte an, ,,bis
zum Ende“ gegen die US-Z6lle zu kampfen. Indien
reagierte ganz anders. Trotz eines US-Zollsatzes von 26
Prozent zeigt sich Neu-Delhi zuriickhaltend mit
VergeltungsmaBnahmen und setzt stattdessen auf
Verhandlungen uber ein bilaterales Handelsabkommen.
Die hohen Zbolle auf China konnten Indien einen
komparativen Vorteil verschaffen, da Unternehmen
verstarkt Alternativen zu chinesischen Standorten suchen.

Japan und Siidkorea, die mit Zéllen von 24 Prozent bzw.
25 Prozent belegt wurden, bemiihen sich um eine
Deeskalation ohne Gegenzélle. lhre Strategie: Importe
zusatzlicher US-Produkte, Energiekdufe und hohere
Verteidigungsausgaben als Zeichen der
Kooperationsbereitschaft. Sechs von neun
stuidostasiatischen Staaten, die nun mit Z6llen zwischen
32 und 49 Prozent konfrontiert sind, setzen auf
Verhandlungen. Kleine Lander wie Lesotho, Nauru oder
Myanmar hingegen haben kaum Alternativen zum US-
Markt. Sie zahlen teils 5o Prozent Zoll und stehen
zusatzlich  vor dem  moglichen  Verlust  von
Entwicklungshilfe — eine doppelte Belastung.

Die von Trump am 9. April angekiindigte go-tagige
Senkung der ,iiberméaBigen Zolle“ auf einen Basiswert
von zehnProzent gilt ausschlieBBlich fiir reziproke

MARCARD, STEIN & CO

MaBnahmen und nur fiir Lander auBlerhalb Chinas.
Sektorale Zolle hingegen bleiben nicht nur bestehen,
sondern diirften bald auf weitere Bereiche wie Holz,
Pharmazeutika und Kupfer ausgeweitet werden. Die Frist
scheint vor allem fiir intensive bilaterale Verhandlungen
genutzt werden zu sollen.

Anteil am globalen BIP-Wachstum (Prognose: 2023-2028)
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Fiir die Entwicklung der Weltwirtschaft ist der Ausgang
des Handelskriegs zwischen den USA und China von
entscheidender Bedeutung. Beide Ldnder werden laut
IWF-Prognosen zwischen 2023 und 2028 rund ein Drittel
zum globalen Wachstum beitragen. Ein hartes Decoupling
zwischen den rivalisierenden Staaten wére ein grofier
Schock fiir das globale BIP-Wachstum. Doch auch andere
Staaten stehen vor schwierigen Gesprdachen. Die
Bedingungen fiir eine Einigung mit den inzwischen 75
betroffenen Landern sind von US-Seite bewusst hoch
angesetzt. Gerade bisherige Verbiindete, die nicht nur
wirtschaftlich, sondern auch sicherheitspolitisch und
technologisch auf die USA angewiesen sind, miissen ihre
Trumpfe mit Bedacht — und zum richtigen Zeitpunkt —
ausspielen.
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